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Pharma

Ausgangssituation
•	 Veraltete bisherige Budgetplanung
•	 	Technisch unausgereifte LV (Leistungsverzeich-

nisse)
•	 	Kurzfristige Auftragsvergabe

•	 Sicherstellung der Budgettreue
•	 Verlässliche Einhaltung des Bauzeitenplans
•	 Festpreisvereinbarungen ohne Indexregelung
•	 Vergleichbarkeit der Angebote ohne vorherige

Verfügbarkeit eines konkretisierten eistungs-
verzeichnisses

•	 Vertragssicherheit

Zielsetzung

•	 Soll-Ist Abgleich von Budget und Angebotsprei-
sen

•	 Wertanalyse der Einzelgewerke (z.B. Stahlsor-
ten, Mengengerüste, bauliche Ausführung)

•	 Angebotsbewertung und Verhandlungen
•	 Kosten- und zeitoptimierte Vergabeprozesse

Methodik

Siegfried
Kunde

Bearbeitete Themen
BauvergabeBudgeteinhaltung und Kalkulationssicherheit

Herausforderung

Ergebnisse & Kundennutzen
Übersicht der erzielten Einsparungen

Gesamtergebnis
•	 Optimale Beschaffung im volatilen Markt
•	 Freigabe des Gewerkes durch den Verwaltungsrat

trotz Budgetüberschreitung von 2,65M€ (25%)
•	 Festpreisvereinbarung und damit einhergehender

Planungssicherheit
•	 Trotz 4-monatigem Verhandlungsmarathon

konnte der geforderte Bauzeitenplan eingehalten
werden
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CASE STUDY

BAUVERGABE

KOSTENOPTIMIERUNG IN EINEM VOLATILEN MARKT

Verhandlungsmarathon

Budget Verhandlungsergebnis
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1. 1. Angebot

10,6 MIO €

14,43 MIO €

13,25 MIO €

-8 %


